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ศุกร์
24 พฤษภาคม 2567

9:00 - 16:30

(มื�อเที�ยง 12:00 - 13:30)

โรงแรมเชอราตัน
แกรนด์ สขุุมวทิ

(BTS อโศก / MRT สขุุมวทิ)

5,900 บาท (สมาชกิรายป�)
6,300 บาท (ลกูค้าทั�วไป)

ยงัไมร่วม VAT

เพยีงแจง้สาํรองที�นั�ง
ก่อนวนัสมัมนา 2 สปัดาห์

 ลดเพิ�มที�นั�งละ 400 บาท ทันที!

 สมาชกิรายป� 5,500 บาท | ลกูค้าทั�วไป 5,900 บาท

** สมคัรสมาชกิรายป�เพยีง 1,500 บาท **
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นกัขายเชงิที�ปรกึษา ป�ดดีลป�ง ยอดขายพุง่
Course Category : Better Selling | Course Code : SA-011

ที�ปรกึษาและวทิยากรบรรยายในหลักสตูร
การขาย การตลาด CRM และการบรกิาร 

อาจารยไ์พบูลย ์ล้วนวรวฒัน์

ลกูค้าต่อราคาเยอะ
เสนอขายไมเ่ก่ง
ยอดขายดิ�ง

หลักสตูรนี�ชว่ยคณุได้!

mailto:info@people-synergy.co.th
mailto:peoplesynergy.th@gmail.com
http://www.people-synergy.co.th/


อาจารยไ์พบูลย ์ล้วนวรวฒัน์
• ที�ปรกึษาและวทิยากรบรรยาย
ในหลักสตูร CRM การขาย การตลาด
การใหก้ารบรกิาร ศิลปะการโนม้นา้วใจ
และจูงใจ และการเจรจาต่อรอง 
ทั�งธุรกิจค้าปลีกและธุรกิจภาคอุตสาหกรรมต่างๆ
• อดตีผูจ้ดัการเขตและผูจ้ดัการบตัรเครดติเติมนํ�ามนั บมจ. เอสโซ่
(ประเทศไทย) และผูด้แูลการจดัสง่ผลิตภัณฑ์ป�โตรเลียมในประเทศ
สงิค์โปรแ์ละฮ่องกง

• นักขายยุคเก่า VS นักขายเชิงที�ปรกึษา (Consultative Salesperson)
• สิ�งที�ทําใหน้ักขายในยุคเก่าไม่ประสบความสาํเรจ็ในการขายยุคป�จจุบัน
• เรยีนรูเ้ทคนิคการค้นหาความต้องการที�แท้จรงิของลูกค้า
• เทคนิคการนาํเสนอขายเชิงที�ปรกึษาใหลู้กค้าประทับใจและประสบความสาํเรจ็
• ข้อมูลสาํคัญของ “ลูกค้า” และ “คู่แข่งขัน” ที�นักขายต้องรูที้�สรา้งความสาํเรจ็ในงานขาย
• Workshop “การนาํเสนอขายสินค้าใหป้ระสบความสาํเรจ็”
• ศิลปะการขายของนักขายเชิงที�ปรกึษาเมื�อ “สินค้ามีจุดอ่อน”
• การสรา้งความน่าเชื�อถือในการนาํเสนอสินค้าและบรกิาร
• เทคนิคการป�ดการขายของนักขายเชิงที�ปรกึษา
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หากตอนนี� คณุกําลังเจอกับป�ญหาเหล่านี�อยู่

• เสนอขายสนิค้าไปแล้ว ลกูค้าไมซ่ื�อ ไมตั่ดสนิใจ
• ลกูค้าต่อราคาเยอะ กําไรนอ้ย ไมคุ่้ม

• ลกูค้าเทียบสนิค้ากับเจา้อื�น เลือกซื�อที�อื�น
• เสนอขายไมเ่ก่ง พูดไมเ่ก่ง สื�อสารไมช่ดัเจน

• อยากพฒันาทักษะการขายใหก้้าวหนา้ ยอดขายพุง่

Who Should Attend?
• นักขาย : เพิ�มทักษะการขาย ป�ดดลีรวัๆ

• ผู้จดัการฝ�ายขาย : พฒันาทีมขายใหเ้ก่งขึ�น ป�ดยอดป�ง
• เจา้ของธุรกิจ : เพิ�มยอดขาย กําไรดี

• ผู้ที�ต้องการพฒันาทักษะการขาย : เรยีนรูเ้ทคนคิการขายที�ไดผ้ล

Contents

หลักสตูรนี�จะชว่ยให้คณุ

• ขายสนิค้าได้มากขึ�น ป�ดการขายได้สาํเรจ็ ยอดขายพุง่
• เขา้ใจความต้องการของลกูค้ามากขึ�น สรา้งความสมัพนัธที์�ดี

• เป�นที�จดจาํในฐานะนักขายมอือาชพี
• พฒันาทักษะการขายใหก้้าวหน้า มั�นใจในตัวเอง

• ประสบความสาํเรจ็ในหน้าที�การงาน

จากสิ�งที�คณุจะได้เรยีนรูจ้ากหลักสตูรนี�

• ฝ�กฝนเทคนคิการป�ดการขายที�ไดผ้ล
• เขา้ใจกลยุทธก์ารอ่านใจลกูค้า วเิคราะหล์กูค้าแต่ละประเภท
• สรา้งความนา่เชื�อถือในการนาํเสนอสนิค้าและบรกิาร
• เรยีนรูเ้ทคนคิการขายขั�นสงูที�นาํไปใชไ้ด้จรงิ

• เขา้ใจหลักการสาํคัญของการขายเชงิผูใ้หคํ้าปรกึษา
• ฝ�กฝนเทคนคิการค้นหาความต้องการที�แท้จรงิของลกูค้า
• เรยีนรูเ้ทคนคิการนาํเสนอสนิค้าใหต้รงใจลกูค้า 
  สรา้งความประทับใจ


