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NEGOTIATION
HACKS

SHORTCUTS TO 

ACHIEVE WORK SUCCESS

เจรจาแบบมือโปร พชิติทกุสถาน
การณ ์สรา้งผลประโยชนร์ว่มกัน

อังคาร
22 กันยายน 2569

9:00 - 16:30
(มื้อเที�ยง 12:00 - 13:30)

5,900 บาท (สมาชิกรายป�)
6,300 บาท (ลูกค้าทั�วไป)

ยังไมร่วม VAT

โรงแรม เดอะ แลนด์มาร์ค
กรุงเทพฯ

(BTS นานา)

เพียงแจ้งสำรองที่นั่ง ก่อนวันสัมมนา 2 สัปดาห์
 ลดเพิ่มที่นั่งละ 400 บาท ทันที!

 สมาชิกรายป� 5,500 บาท | ลกูค้าทั�วไป 5,900 บาท

เฉพาะสมาชิกรายป�
5 ที่นั�งขึ�นไป (หลักสตูรเดียวกัน) เพยีง 5,000 บาท

* สมัครสมาชกิรายป�เพยีง 1,500 บาท *

หลายครั้ง สิ่งที�ทําให้คนเก่งไมก้่าวหน้า
ไม่ใชเ่พราะ "ความสามารถ" แต่เป�นเพราะ

"ไม่สามารถทําให้คนอื�นเห็นด้วย"
strengthening existing skillsor learning complementary skills
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อาจารย์ไพบูลย ์ล้วนวรวฒัน์

• ที�ปรกึษาและวทิยากรบรรยาย
ในหลักสตูร CRM การขาย การตลาด
การใหก้ารบรกิาร ศิลปะการโนม้นา้วใจ
และจูงใจ และการเจรจาต่อรอง ทั�งธุรกิจค้าปลีกและธุรกิจภาคอุตสาหกรรมต่างๆ
• อดตีผูจ้ดัการเขตและผูจ้ดัการบตัรเครดติเติมนํ�ามนั บมจ. เอสโซ ่(ประเทศไทย) 
และผูด้แูลการจดัสง่ผลิตภัณฑ์ป�โตรเลียมในประเทศสงิค์โปรแ์ละฮ่องกง
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หลายคนคิดวา่ การเจรจา คือ เรื�องของฝ�ายขายหรอืฝ�ายจดัซื�อเท่านั�น
แต่ความจรงิคือ ทกุวนัคณุกําลังเจรจาอยูต่ลอดเวลา

• โดนลกูค้ากดราคาจนแทบไมเ่หลือกําไร แต่ก็ต้องยอมเพราะกลัวเสยีดีล
• คยุงานกับพารท์เนอรห์รอืแผนกอื�นทีไร กลายเป�นคน "เสยีเปรยีบ" หรอืถกูโยนงานให้ทกุที

• เจรจาไมเ่ป�น อ่านเกมอีกฝ�ายไมอ่อก จนถกูต้อนให้จนมุมและ "หลังชนฝา"
• ยอมให้มากเกินไป จนสญูเสยีคณุค่าของสนิค้า บรกิาร และตัวคณุเอง

คณุกําลังติดอยูใ่นวงจร “กลัวเสยีดีล → ยอมถอย → เสยีผลประโยชน์ → ทํางานหนกัแต่ได้ผลลัพธน์ดิเดียว”

ในโลกธุรกิจ... คณุไมไ่ด้สิ�งที� "คณุคู่ควร" แต่คณุจะได้ในสิ�งที� "คณุเจรจาต่อรองมาได้" ต่างหาก

ถ้ายงัเจรจาดว้ยสญัชาตญาณแบบเดมิๆ คณุกําลังทิ�งเงิน เวลา และโอกาสมหาศาลไป

คอรส์นี�ไม่ใช่แค่สอนเทคนิค
แต่ทําใหคุ้ณ "ได้สิ�งที�ต้องการ โดยไม่เสียความสัมพันธ์""

เราจะเปลี�ยนคุณจาก...

❌ “ผู้เสียเปรยีบที�ถูกต้อนใหจ้นมุม”
(ยอมถอย ลดราคา และสูญเสียอํานาจต่อรอง)
✅ สู่ “นักเจรจามือโปร (Master Negotiator)”

(อ่านเกมขาด คุมเกมได้ บรรลุข้อตกลงแบบ Win-Win)

ลองจินตนาการถึงภาพที�คุณก้าวเข้าห้องประชุม
ด้วยความมั�นใจ อ่านภาษากายของคู่เจรจาออกทะลุปรุโปร่ง
ตั�งคําถามเพื�อล้วงความลับ และสามารถโน้มน้าวให้อีกฝ�าย

ยอมรับเงื�อนไขของคุณด้วยความเต็มใจ

ที� People'S เราเชื�อว่า
การเจรจาไม่ใชก่ารเอาชนะให้จนมุมกันไปข้างหนึ�ง

แต่คือศิลปะการสรา้ง "ผลประโยชน์รว่มกัน"
หลักสูตรนี�จะมอบจิตวิทยาการอ่านคน

และ Tactics การสื�อสารขั�นสูง เพื�อพลิกสถานการณ์
จากเป�นรอง ใหก้ลายเป�นผู้คุมเกมในทุกการพูดคุย

 THE CORE SHIFT THE CORE MODEL

THE NEGOTIATION ADVANTAGE™
 

เปลี�ยนจากผู้ตาม
สู่ผู้คุมเกมการเจรจา

PREPARE (เตรยีมตัวเหนือกว่า)
READ (อ่านคู่เจรจาขาด)

COMMUNICATE (สื�อสารทรงพลัง)
HACK (ใช้แทคติกเจาะใจ)

WIN-WIN (สรา้งข้อตกลงที�ยั�งยืน)
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3 THE NEGOTIATION SUCCESS PATH

STAGE 1 | THINK BEFORE YOU NEGOTIATE (ชยัชนะเริ�มตั�งแต่ก่อนเข้าห้องเจรจา)

“สร้างรากฐานที�แข็งแกร่ง สู่ชยัชนะตั�งแต่ยังไม่เริ�มพูด”

• Negotiation Process | ทําความเข้าใจกระบวนการเจรจาต่อรองในแต่ละขั�นตอน
• Pre-Negotiation Planning | ความลับของการเตรยีมการก่อนการเจรจา (รูเ้ขารูเ้รา)
• Goal Setting Tactics | เทคนิคการตั�งเป�าหมายที�เฉียบคม เพื�อไม่ใหห้ลุดโฟกัส
• The 4 Negotiation Styles | เจาะลึก 4 รูปแบบหลักในการต่อรอง และวิธีรบัมือ

🎯 Key Shift: ❌ ไปด้นสดหน้างาน ✅ เตรยีมแผนและกลยุทธ์เหนือกว่าตั�งแต่ก่อนเข้าหอ้งประชุม

ข้อมูลตรรกะและเหตุผลที�พิสูจน์แล้ววา่เวริ์คจริง
"SUCCESS PATH" ที�คุณนาํไปใชทํ้ากําไรหรือตกลงได้ตามเป�าของคุณได้ทันที

STAGE 2 | READ THE GAME (รู้เขา รู้เรา ก่อนต่อรอง)

“อ่านเกมขาดทุกกระบวนท่า ล้วงความลับด้วยการสื�อสาร”

• Opening Techniques | เทคนิคการเป�ดการเจรจา เพื�อคุมบรรยากาศและสรา้งความได้เปรยีบ
• Information Hacking | ศิลปะการตั�งคําถาม เพื�อล้วงข้อมูลและความลับที�ซอ่นอยู่
• Reading the Counterpart | การอ่านท่าที ความต้องการ และจับสังเกตคู่เจรจา
• Body Language Decoding | การถอดรหสัภาษากาย (Body Language) กับการต่อรอง

🎯 Key Shift: ❌ พูดแต่สิ�งที�ตัวเองต้องการ ✅ สังเกต ฟ�ง และล้วงข้อมูลเพื�อหาจุดอ่อนคู่เจรจา
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STAGE 3 | CREATE WIN-WIN OUTCOMES (เปลี�ยนการต่อสู้ เป�นการสร้างข้อตกลง)

“ป�ดดีลอย่างชาญฉลาด ไม่ทิ�งใครไวข้้างหลัง”

• Successful Negotiation Tactics | สุดยอดเทคนิคการเจรจาต่อรองใหป้ระสบความสาํเรจ็
• Cornered Survival | กลยุทธ์ป�องกันตัวเอง การเจรจาต่อรองอย่างไร "ไม่ใหห้ลังชนฝา"
• Difficulty Assessment | การประเมินความยากง่ายในการเจรจาแต่ละสถานการณ์
• Workshop | Negotiation Simulation

🎯 Key Shift: ❌ บีบใหอี้กฝ�ายแพ้ หรอืยอมเสียเปรยีบ ✅ บรรลุข้อตกลงที�ได้ประโยชน์ทั�งสองฝ�าย
(Win-Win) และรกัษาความสัมพันธ์ใหย้าวนาน
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พื�นที�สาํหรับนักเจรจาที�ต้องการก้าวข้ามขีดจาํกัดเดิมๆ (Action Learning Lab)

Role-Play Workshop
ฝ�กฝนผ่านการจาํลองสถานการณ์การเจรจา (Learning by Doing)

เพื�อใหก้ล้ามเนื�อจดจาํแทคติกและพรอ้มลงสนามจรงิ
Real-World Case Study

วิเคราะหเ์คสสถานการณ์จรงิในการทํางาน ถอดรหสัการต่อรองที�สาํเรจ็และล้มเหลว
Constructive Feedback

รบัฟ�ดแบ็กตรงจุดจาก "อาจารย์ไพบูลย์" ผู้เชี�ยวชาญด้านการขายและการตลาด
เพื�อขัดเกลาทักษะการเจรจาของคุณใหค้มกรบิ

THE PEOPLE'S EXCLUSIVE TRIBE

• ผู้บริหารและหัวหน้างาน | ที�ต้องต่อรองกับลูกค้า พารท์เนอร ์หรอืแม้แต่เจรจาบรหิารคนในทีม
• พนักงานขาย (Sales / AE) | ที�ต้องการป�ดยอดได้รวดเรว็ ลดการหั�นราคา และเพิ�มมูลค่าใหด้ีล

• ฝ�ายจัดซื�อและผู้จัดการโครงการ (Procurement / PM) | ที�ต้องต่อรองรกัษาผลประโยชน์ใหบ้รษัิท
• พนักงานทุกแผนก | ที�ต้องการอัปสกิล เพื�อไม่ใหตั้วเองต้องกลายเป�น "ผู้เสียเปรยีบ" ในโลกการทํางาน

WHO SHOULD COME?

OUTCOME

คนที�สร้างความสาํเร็จในองค์กรได้มากที�สุด มักไม่ใชค่นที�มีเหตุผลดีที�สุด
แต่คือคนที�สามารถสร้างการยอมรับและข้อตกลงร่วมกันได้ดีที�สุด

[ PREPARE. PERSUADE. PROFIT. | NEGOTIATION HACKS ]

✔ มั�นใจเต็มรอ้ย | สลัดความกลัว พรอ้มก้าวเข้าสู่ทุกเวทีเจรจาด้วยความมั�นใจ
✔ อ่านคนทะลุปรุโปรง่ | วิเคราะหค์ู่เจรจาและจับสัญญาณภาษากายได้อย่างแม่นยาํ
✔ คลังอาวุธเจรจา | มีเทคนิคและแทคติกหลากหลายรูปแบบเพื�อรบัมือทุกสถานการณ์
✔ ไม่โดนเอาเปรยีบ | รูว้ิธีหลบหลีกจากการถูกต้อนใหจ้นมุม และปกป�องผลประโยชน์ได้
✔ สรา้งมิตรภาพระยะยาว | ป�ดดีลแบบ Win-Win ที�อีกฝ�ายก็แฮปป��  และอยากรว่มงานกันต่อ

อาจารยไ์พบูลย ์ล้วนวรวฒัน์


