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TARGETED
PRESENT

เพียงแจ้งสำรองที่นั่ง ก่อนวันสัมมนา 2 สัปดาห์
 ลดเพิ่มที่นั่งละ 400 บาท ทันที!

 สมาชิกรายป� 5,500 บาท | ลกูค้าทั�วไป 5,900 บาท

เฉพาะสมาชิกรายป�
5 ที่นั�งขึ�นไป (หลักสตูรเดียวกัน) เพยีง 5,000 บาท

* สมัครสมาชกิรายป�เพยีง 1,500 บาท *
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WIN OVER ANY AUDIENCE
WITH STRATEGIC

COMMUNICATION & AI

พรีเซนต์สรา้งคณุค่า ตรงใจ เขา้เป�า

ที่ปรึกษาและวิทยากรบรรยาย
หลักสูตรด้านการสื่อสาร บริหารทีม 
การบริการ และพฒันาตนเอง

อาจารย์ไวท์ ไววทิย ์แสงอลังการ

พฤหัสบดี
26 พฤศจิกายน 2569

9:00 - 16:30

(มื้อเที�ยง 12:00 - 13:30)

5,900 บาท (สมาชิกรายป�)
6,300 บาท (ลูกค้าทั�วไป)

ยังไมร่วม VAT

โรงแรม เดอะ แลนด์มาร์ค
กรุงเทพฯ

(BTS นานา)

อยากรู้ใจคนฟ�ง
อยากนำเสนอให้เขา้เป�า

ไม่เสยีเวลา!
หลักสตูรนี�ชว่ยคณุได้!

mailto:info@people-synergy.co.th
mailto:peoplesynergy.th@gmail.com
mailto:info@people-synergy.co.th
mailto:peoplesynergy.th@gmail.com
http://www.people-synergy.co.th/
http://www.people-synergy.co.th/
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หากตอนนี� คุณกําลังเจอกับป�ญหาเหล่านี�อยู่

• ขาดความมั�นใจในการนําเสนอ: รูส้ึกประหม่าและตื�นเต้นเมื�อต้องพูดต่อหน้าผู้อื�น
• นําเสนอไม่น่าสนใจ: เนื�อหาไม่น่าติดตาม ทําใหผู้้ฟ�งเบื�อหน่ายและไม่จดจ่อ

• นําเสนอแล้วไม่บรรลุเป�าหมาย: ไม่สามารถโน้มน้าวใจหรอืทําใหผู้้ฟ�งดาํเนินการตามที�ต้องการได้
• ไม่เข้าใจผู้ฟ�ง: ไม่สามารถวิเคราะหค์วามต้องการของผู้ฟ�ง ทําใหก้ารนําเสนอไม่โดนใจและไม่ตรงจุด

• ขาดทักษะการเตรียมตัว: ไม่รูว้ิธีวางแผน จัดลําดับเนื�อหา หรอืใช้เครื�องมือช่วยนําเสนอใหม้ีประสิทธิภาพ

หลักสตูรนี�ถกูออกแบบมาสาํหรบั

• พนักงานทุกระดับ ที่ต้องนำเสนอผลงาน โปรเจกต์ หรือไอเดียต่างๆ 
ให้กับเพื่อนร่วมงาน หัวหน้า หรือลูกค้าเป็นประจำ

• ผู้บริหารและหัวหน้างาน ที่ต้องนำเสนอแผนงาน กลยุทธ์ หรือวิสัยทัศน์ให้กับผู้บริหารระดับสูงและทีมงาน
• นักขาย ที่ต้องนำเสนอสินค้าหรือบริการ และต้องการพัฒนาทักษะการโน้มน้าวใจและปิดการขาย
• ผู้ที่ต้องนำเสนอในที่สาธารณะ เช่น วทิยากร ผูฝ้�กอบรม หรอืผูที้�ต้องพูดในงานสมัมนาต่างๆ

หลักสูตรนี�จะชว่ยให้คุณ

✅ มี "ความมั่นใจ" ในการนำเสนอ
หมดความประหม่าและสามารถนำเสนอได้อย่างเป็นธรรมชาติในทุกสถานการณ์

🚀 "นำเสนอได้น่าสนใจ" และ "สะกดผู้ฟัง" ได้อยู่หมัด
มีเทคนิคและกลยุทธ์ในการออกแบบและนำเสนอเนื้อหาให้ดึงดูดความสนใจ

🎯 "นำเสนอเข้าเป้า" บรรลุทุกวัตถุประสงค์
สามารถกำหนดเป้าหมายที่ชัดเจนและนำเสนอได้อย่างตรงประเด็น โน้มน้าวใจ ทำให้ผู้ฟังดำเนินการตามที่ต้องการ

🧠 "เข้าใจผู้ฟัง" และ "ปรับการนำเสนอ" ได้อย่างเหมาะสม
สามารถวิเคราะห์ความต้องการของผู้ฟังและปรับวิธีการนำเสนอให้โดนใจในแต่ละสถานการณ์

🗣️ ใช้ "น้ำเสียง" "ภาษากาย" และ "บุคลิกภาพ" ที่สร้างความน่าเชื่อถือ
พัฒนาทักษะการสื�อสารแบบไม่ใช้คําพูดเพื�อสรา้งความประทับใจและความน่าเชื�อถือ

ไม่ใช่แค่พูดให้ฟัง
แต่พูดให้เขา้ใจ ตรงใจ และเกิดผลลัพธ!์

อาจารย์ไววทิย ์แสงอลังการ
• ที่ปรกึษาและวทิยากรบรรยายในหลักสตูร
ด้านการพัฒนาตัวเอง การบริหาร 
การสื่อสาร และการให้บริการ 
• อดีตผู้บริหาร Customer Service และ Contact 
Center Manager ของ FedEx Thailand, AIS และ Chevalier
• อดีตวศิวกรควบคมุการสื�อสารดาวเทียม บมจ. ดาวเทียมไทยคม
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WITH STRATEGIC
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พรีเซนต์สรา้งคณุค่า ตรงใจ เขา้เป�า
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เนื้อหาหลักสตูร

อาจารย์ไววทิย ์แสงอลังการ
• ที่ปรึกษาและวิทยากรบรรยายในหลักสูตร
ด้านการพัฒนาตัวเอง การบริหาร 
การสื่อสาร และการให้บริการ 
• อดีตผู้บริหาร Customer Service และ Contact 
Center Manager ของ FedEx Thailand, AIS และ Chevalier
• อดีตวศิวกรควบคมุการสื�อสารดาวเทียม บมจ. ดาวเทียมไทยคม
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🟢 Module 1 : สร้างฐานแห่งความมั่นใจ: เข้าใจความสำคัญและเตรียมพร้อมเพื่อนำเสนอ 
(Building Confidence: Understanding Importance and Preparing for Presentation)

• ความหมาย ความสำคัญของ การนำเสนอที่มีประสิทธิภาพ
• การสร้างทัศนคติเชิงบวกในการนำเสนอ
• เคล็ดลับในการเตรยีมตัว และวางแผนในการนาํเสนอ

Key Takeaway: เข้าใจความสำคัญของการนำเสนอที่ทรงพลัง พร้อมสร้างทัศนคติเชิงบวก และเรียนรู้
เคล็ดลับการเตรยีมตัวอย่างมืออาชีพ เพื�อเริ�มต้นเส้นทางสู่การเป�นผู้สื�อสารที�เป�� ยมด้วยความมั�นใจ

🟢 Module 2 : นำเสนอให้เข้าเป้า: วางแผน กลยุทธ์ และเทคนิคพิชิตใจผู้ฟัง 
(Targeted Presentation: Planning, Strategy, and Audience Engagement Techniques)

• การกำหนดเป้าหมายในการนำเสนอ
• การวางแผนและลำดับการนำเสนอ เพื่อไปให้ถึงเป้าหมาย
• แนวทางการค้นหา ความต้องการของผู้ฟัง
• การนำเสนอประโยชน์ของสิ่งที่นำเสนอ (Value proposition) ให้โดนใจผู้ฟัง
• การวางแผนนำเสนอให้เหมาะในแต่ละสถานการณ์: นำเสนอผลงาน เสนอแนวทางแก้ป�ญหา โน้มน้าวใจ
• การเลือกสรรค์และจัดเตรียม Keyword ที่โดนใจผู้ฟัง
• การนำเสนอยิงให้เข้าเป้า สะกดใจผู้ฟัง
• การนำเสนอให้กระชับและตรงประเด็น
• วิธีการออกแบบโครงสร้างที่ชัดเจนและเข้าใจง่าย
• วิธีการใช้ Storytelling ในการนำเสนอให้น่าสนใจ
• เทคนิคการนำเสนอให้โดนใจในเวลา 5 นาที
• การใช้ A.I. ช่วยในการวางแผนการนาํเสนอ

Key Takeaway: เชี่ยวชาญเทคนิคการนำเสนอที่เข้าเป้าอย่างมีกลยุทธ์ ตั้งแต่การวิเคราะห์ผู้ฟัง การสร้าง
Value Proposition ไปจนถึงการใช้ Storytelling และ AI เพื่อสะกดใจผู้ฟังและขับเคลื่อนสู่ความสำเร็จใน
ทุกการนาํเสนอ



peop e'speop e's
WORK & LIFE ACADEMYWORK &  LIFE ACADEMYWORK & LIFE ACADEMY

เนื้อหาหลักสตูร

อาจารย์ไววทิย ์แสงอลังการ
• ที่ปรกึษาและวทิยากรบรรยายในหลักสตูร
ด้านการพัฒนาตัวเอง การบริหาร 
การสื่อสาร และการให้บริการ 
• อดีตผู้บริหาร Customer Service และ Contact 
Center Manager ของ FedEx Thailand, AIS และ Chevalier
• อดีตวศิวกรควบคมุการสื�อสารดาวเทียม บมจ. ดาวเทียมไทยคม
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🟢 Module 3 : สื่อสารเหนือระดับ: น้ำเสียง ภาษากาย และบุคลิกภาพที่สร้างความประทับใจ
(Advanced Communication: Voice, Body Language, and Impression-Building
Presence)

• น้ำเสียง–ภาษากาย อิทธิพลหลักของการสื�อสาร
• บุคลิกภาพการนาํเสนอสรา้งความประทับใจ
• การจับประเด็นสาํคัญเพื�อการนาํเสนอ

Key Takeaway: ยกระดับการสื่อสารของคุณให้เหนือระดับด้วยการควบคุมน้ำเสียง ภาษากาย และพัฒนา
บุคลิกภาพที่น่าประทับใจ พร้อมฝึกฝนการจับประเด็นสำคัญ เพื่อนำเสนอได้อย่างมีประสิทธิภาพและตรึงใจ
ผู้ฟ�งในทุกสถานการณ์

มนุษยสมัพนัธข์องวทิยากร
การนำเสนอของวทิยากร
วิทยากรอธบิายแล้วเขา้ใจเนื�อหาไดง่้าย
การหาจุดสาํคัญในการที�จะพรเีซน็ต์
เนื้อหาและวทิยากร
ก้าวขา้มความกลัวในการนาํเสนอ
ความสนุกและความเป�นกันเอง
การกล้าเผชิญกับความกลัว 
การสื่อสาร
เทคนิคการนาํเสนอ
เทคนิคการสื�อสาร
เคล็คลับคนเก่ง
ลักษณะพฤติกรรมของมนษุย์
การย้ายมุมมอง 6 กับ 9
การนำเสนอที�ด ีวทิยากรนาํเสนอเก่งมาก
การแชร์ประสบการณข์องวทิยากร

LikeLike
หนึ่งสิ่งที่ชอบที่สดุในการสมัมนา

กล้า
ทำ Present ไดด้ขีึ�น
พัฒนาทักษะการสื�อสารไดด้ขีึ�น
คาดหวังวา่จะไดร้บัมุมมองดีๆ
การสื่อสารและความมั�นใจในการนาํเสนอ
ผู้รบัสารเขา้ใจตรงกันกับผูส้ื�อสาร
การนำเสนอผลงานที�ดี
เทคนิคการนาํเสนอ
การสื่อสารที�ดต่ีอผูบ้รหิารและผูใ้ต้บงัคับบญัชา
การ Present ที่สาํเรจ็ตามสิ�งที�คาดหวงั
เทคนิคการ Present ที�ดแีละเขา้ใจง่าย
เทคนิคการนาํเสนอรายงานและสื�อสาร

WishWish
หนึ่งสิ่งที่คาดหวังไว้ก่อนการเขา้สมัมนา

จับใหต้รงเป�าหมาย
การสื่อสาร
ปรับปรุงการทํา Present ไดด้ขีึ�น
แนวคิดในการพูด
การเตรียมตัวใหพ้รอ้มก่อนการนาํเสนอ และ
เทคนคิการนาํเสนอกับผูฟ้�งแต่ละประเภท
ความเข้าใจองค์กร
เทคนิคการสื�อสารและการนาํเสนอ
ความสำคัญกับการไมม่เีวลา
การสื่อสารกับเพื�อนรว่มงาน

LearningLearning
สิ่งที่ได้เรียนรู้จากการเข้าสมัมนา

รู้ วา่การรายงานจะทําอยา่งไรใหไ้ปนาํเสนอ
ทฤษฎี 6 9
การมองในมุมมองของผู้ส่งสารและผู้รั บสาร
(เข้าใจเค้าเขา้ใจเรา)
การเข้าใจผู้อื่นและการเอาใจเขามาใส่ใจเราใน
การนำเสนอ
สัญญาณบ่งบอกประสิทธิภาพการสื่อสาร องค์
ประกอบการสื่อสาร และการปรับตัวเองให้
เข้าหาคนอื่น  
การเตรียมตัวในการนาํเสนอ
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	หลักสูตรนี้จะช่วยให้คุณ
	✅ มี "ความมั่นใจ" ในการนำเสนอ หมดความประหม่าและสามารถนำเสนอได้อย่างเป็นธรรมชาติในทุกสถานการณ์ 🚀 "นำเสนอได้น่าสนใจ" และ "สะกดผู้ฟัง" ได้อยู่หมัด มีเทคนิคและกลยุทธ์ในการออกแบบและนำเสนอเนื้อหาให้ดึงดูดความสนใจ 🎯 "นำเสนอเข้าเป้า" บรรลุทุกวัตถุประสงค์ สามารถกำหนดเป้าหมายที่ชัดเจนและนำเสนอได้อย่างตรงประเด็น โน้มน้าวใจ ทำให้ผู้ฟังดำเนินการตามที่ต้องการ 🧠 "เข้าใจผู้ฟัง" และ "ปรับการนำเสนอ" ได้อย่างเหมาะสม สามารถวิเคราะห์ความต้องการของผู้ฟังและปรับวิธีการนำเสนอให้โดนใจในแต่ละสถานการณ์ 🗣️ ใช้ "น้ำเสียง" "ภาษากาย" และ "บุคลิกภาพ" ที่สร้างความน่าเชื่อถือ พัฒนาทักษะการสื่อสารแบบไม่ใช้คำพูดเพื่อสร้างความประทับใจและความน่าเชื่อถือ
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