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	พรีเซนต์สร้างคุณค่า ตรงใจ เข้าเป้า
	อาจารย์ไวท์ ไววิทย์ แสงอลังการ
	ที่ปรึกษาและวิทยากรบรรยาย หลักสูตรด้านการสื่อสาร บริหารทีม  การบริการ และพัฒนาตนเอง
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	อาจารย์ไววิทย์ แสงอลังการ
	ไม่ใช่แค่พูดให้ฟัง แต่พูดให้เข้าใจ ตรงใจ และเกิดผลลัพธ์!
	หลักสูตรนี้ถูกออกแบบมาสำหรับ
	• พนักงานทุกระดับ ที่ต้องนำเสนอผลงาน โปรเจกต์ หรือไอเดียต่างๆ  ให้กับเพื่อนร่วมงาน หัวหน้า หรือลูกค้าเป็นประจำ • ผู้บริหารและหัวหน้างาน ที่ต้องนำเสนอแผนงาน กลยุทธ์ หรือวิสัยทัศน์ให้กับผู้บริหารระดับสูงและทีมงาน • นักขาย ที่ต้องนำเสนอสินค้าหรือบริการ และต้องการพัฒนาทักษะการโน้มน้าวใจและปิดการขาย • ผู้ที่ต้องนำเสนอในที่สาธารณะ เช่น วิทยากร ผู้ฝึกอบรม หรือผู้ที่ต้องพูดในงานสัมมนาต่างๆ

	หลักสูตรนี้จะช่วยให้คุณ
	✅ มี "ความมั่นใจ" ในการนำเสนอ หมดความประหม่าและสามารถนำเสนอได้อย่างเป็นธรรมชาติในทุกสถานการณ์ 🚀 "นำเสนอได้น่าสนใจ" และ "สะกดผู้ฟัง" ได้อยู่หมัด มีเทคนิคและกลยุทธ์ในการออกแบบและนำเสนอเนื้อหาให้ดึงดูดความสนใจ 🎯 "นำเสนอเข้าเป้า" บรรลุทุกวัตถุประสงค์ สามารถกำหนดเป้าหมายที่ชัดเจนและนำเสนอได้อย่างตรงประเด็น โน้มน้าวใจ ทำให้ผู้ฟังดำเนินการตามที่ต้องการ 🧠 "เข้าใจผู้ฟัง" และ "ปรับการนำเสนอ" ได้อย่างเหมาะสม สามารถวิเคราะห์ความต้องการของผู้ฟังและปรับวิธีการนำเสนอให้โดนใจในแต่ละสถานการณ์ 🗣️ ใช้ "น้ำเสียง" "ภาษากาย" และ "บุคลิกภาพ" ที่สร้างความน่าเชื่อถือ พัฒนาทักษะการสื่อสารแบบไม่ใช้คำพูดเพื่อสร้างความประทับใจและความน่าเชื่อถือ
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	• ที่ปรึกษาและวิทยากรบรรยายในหลักสูตร ด้านการพัฒนาตัวเอง การบริหาร  การสื่อสาร และการให้บริการ  • อดีตผู้บริหาร Customer Service และ Contact  Center Manager ของ FedEx Thailand, AIS และ Chevalier • อดีตวิศวกรควบคุมการสื่อสารดาวเทียม บมจ. ดาวเทียมไทยคม
	เนื้อหาหลักสูตร
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	• ความหมาย ความสำคัญของ การนำเสนอที่มีประสิทธิภาพ • การสร้างทัศนคติเชิงบวกในการนำเสนอ • เคล็ดลับในการเตรียมตัว และวางแผนในการนำเสนอ
	Key Takeaway: เข้าใจความสำคัญของการนำเสนอที่ทรงพลัง พร้อมสร้างทัศนคติเชิงบวก และเรียนรู้เคล็ดลับการเตรียมตัวอย่างมืออาชีพ เพื่อเริ่มต้นเส้นทางสู่การเป็นผู้สื่อสารที่เปี่ยมด้วยความมั่นใจ
	🟢 Module 2 : นำเสนอให้เข้าเป้า: วางแผน กลยุทธ์ และเทคนิคพิชิตใจผู้ฟัง  (Targeted Presentation: Planning, Strategy, and Audience Engagement Techniques)
	• การกำหนดเป้าหมายในการนำเสนอ • การวางแผนและลำดับการนำเสนอ เพื่อไปให้ถึงเป้าหมาย • แนวทางการค้นหา ความต้องการของผู้ฟัง • การนำเสนอประโยชน์ของสิ่งที่นำเสนอ (Value proposition) ให้โดนใจผู้ฟัง • การวางแผนนำเสนอให้เหมาะในแต่ละสถานการณ์: นำเสนอผลงาน เสนอแนวทางแก้ปัญหา โน้มน้าวใจ
	• การเลือกสรรค์และจัดเตรียม Keyword ที่โดนใจผู้ฟัง • การนำเสนอยิงให้เข้าเป้า สะกดใจผู้ฟัง • การนำเสนอให้กระชับและตรงประเด็น • วิธีการออกแบบโครงสร้างที่ชัดเจนและเข้าใจง่าย • วิธีการใช้ Storytelling ในการนำเสนอให้น่าสนใจ • เทคนิคการนำเสนอให้โดนใจในเวลา 5 นาที • การใช้ A.I. ช่วยในการวางแผนการนำเสนอ
	Key Takeaway: เชี่ยวชาญเทคนิคการนำเสนอที่เข้าเป้าอย่างมีกลยุทธ์ ตั้งแต่การวิเคราะห์ผู้ฟัง การสร้าง Value Proposition ไปจนถึงการใช้ Storytelling และ AI เพื่อสะกดใจผู้ฟังและขับเคลื่อนสู่ความสำเร็จในทุกการนำเสนอ
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